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“Sinirsiz ve Esiksiz Ticaret”

PLATFORM

Tasam BGC | ClusTurKey; gelisime acik firmalar icin hem Tiirkiye’de hem diger llkelerle yapilan ticarette
fiziksel sinirlarin ve sistemsel esiklerin asilmasini saglayan “yeni nesil” is ve uzmanlik platformudur.

Uretici ve isletmelerin en énemli giindemi olan ideal metot ve fiyatlarla etkin tedarik ve pazarlama
sorununu “stratejik kiimelenme modeli” ile ¢c6zen ClusTurkey; branslasmis deneyimli uzman ekipleri,
genis tabanli internet portali, dinamik ¢agri-islem merkezi ve anlasmali kiime bilesenleri sayesinde
reel sektordeki iddiali vizyoner firmalara gerek tedarik-ithalat, gerek pazarlama-ihracat alanlarinda
cok yonlii uzmanlik destegi ve rekabetci maliyet avantaji sunarak, ulusal ve global pazar hedeflerini
kolayca gerceklestirip genisletmelerini ve islerini hizla gelistirip daha da bliylitmelerini mimkiin kilar.
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isletmelerin lretim siireglerinde gereksinim duydugu “ham madde”, “ara mamdal”, “techizat”, “sarf
malzemesi”’ ve “hizmet” kalemlerini en uygun kalite ve maliyet ile tedarik etmelerini saglayan
ClusTurkey, sadece tedarikten liretime iddiali alternatif ve avantajlar saglamakla kalmayip, tretimden
pazarlamaya donik ideal ¢6ziim ve agilimlar sunarak, kurumlari en giivenli ve hizh sekilde destekler.

SISTEM

Ulkemizi yeni uygulamalarla diinya ticaretinde daha fazla pay sahibi yapmak, kiiresellesen diinyaya
kiiresellesen markalar kazandirmak icin “isletmelerin biiylime, tedarik, pazarlama ve ihracat ortagi”
gibi faaliyet gosteren CiusTurkey; Turkiye’de bir ilk olarak hayata gecirdigi 6zglin “yeni nesil” ticaret
sistemi ile dogrudan kendisi firmalardan hem “alici”, hem “satic1”, hem de firmalar adina “ihracat¢”
olmakla birlikte gerek yurtigine gerekse yurtdisina satis islemlerinde “araci” olarak da hizmet sunar.

ClusTurkey; firmalarin rekabette yer alip gliclii olabilmeleri icin tedarikte, finansta, ar-ge ve inovasyonda,
lojistikte, pazarlamada, “ihracat yetenek ve kiltiri” kazanmasinda ¢6ziim ortagi olmanin yani sira
markalagma siirecinde yol arkadasi olup, basari hikayelerini birlikte yazabilecekleri bir sistem sunar.
Ticaret Bakanligi, TiM, OSB’ler, Universiteler, sektérel STK lar, finans, lojistik, hukuk, sertifikasyon vb.
alanlardaki resmi ve 6zel kurumlar ile gergeklestirdigi isbirlikleri Gzerinden kiimelenme sayesinde
dahil olan her kurumun, ilgili tim destek ve imkanlardan azami seviyede faydalanabilmesini saglar.
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ClusTurKey, ihracattaki ve ihracat icin tretimdeki en temel sorunlarin ¢6ziimiine odaklanir. Bir yandan
Uyeleri arasindaki tedarik trafigine aracilik ederken; diger yandan kendi basina ihracat yapamayan,
pazar ve musteri bulamayan, iliskileri devam ettirip gelistiremeyen, yol/yontem/bilgi eksikligi olan,
finans/iletisim/kalite yahut inovasyon ve ar-ge sorunlari yasayan isletmelerin sirdiiriilebilir sekilde
ihracat stirecinde yer almalarina destek olur. Ayrica firma ihtiyacina bagh olarak {irlin ve hizmetlerini
ihrag etmesine destek olur veya ihracatci olmasina yardim eder yahut da ihracatini bizzat listlenir.

MODEL

is kiimeleri; ticari, iktisadi, finansal, idari, hukuki, bilimsel, sosyal vb. iliskilerle birbirini tamamlayan
veya rekabet eden tiim sektorel aktorlerin (mal ve hizmet Ureten isletmeler ile alici/satici ve araci
firmalarin yani sira disiince kuruluslari, sektorel enstitiiler, mesleki ve teknik egitim kurumlari,
yuksekogretim birimleri, teknik bilgi/destek ve yetkinlik Gzerine kamu kurumlari, finans kurumlari,
standardizasyon kurumlari, STK’lar, vb. pek ¢ok resmi, 6zel ve sivil kurumun) kiimelenmesi ile olusur.
ClusTurkey'in gelistirdigi “stratejik kiimelenme modeli”; oncelikle rekabet avantaji olan ve birbirinden
bagimsiz hareket eden firmalar ekseninde yapilanan sektorlerin verimliligini stratejik kiimelenme ile
en Ust seviyeye cikararak, firmalari i¢ ve dis piyasada daha giiglii ve daha rekabetci kilmayi amaclar.
Bu model ile clusTurkey; is kimelerinin vizyon ve stratejilerini olusturarak, kiime gelisimini saglayacak
faaliyet ve faaliyet gruplarini tanimlayan yol haritalarini belirler, sektor aktorleri arasindaki iliskileri
dizenleyip isbirligi potansiyelini gliglendirerek organize bir ¢aba ile is kiimelerinin gelisimini artirir.

Tedarik ve Pazarlama Kiimeleri icindeki kurumlar, iireticiler, sanayiciler, KOBi’ler; 7/24 internet
portali ve g¢agri-islem merkezi erisimlerinin yani sira anlasmali uzmanlik kuruluslari, Giniversiteler,
kargo ve lojistik firmalari, sektorel kurumlar ve finans kurumlari ile yapilmis olan isbirliklerinden
yararlanirlar. Stratejik kiimelenme modeli sayesinde gelisime acik her bir firma, kendi basina
hareket ettigi zamana gore ¢ok daha verimli, karl, yenilik¢ci ve efektif hale gelip, aldig
tedarik/ithalat ve pazarlama/ihracat destegi ile kiiresel 6lgekte rekabet eden bir markaya doniisir.

AVANTAJ

Yurtici ve yurtdisi piyasalarin giincel olarak takip edilebildigi clusTurkey, ulusal ve uluslararasi tedarik
¢ozumleri ile sayisiz Uriin ve hizmetin karsilastirilip en uygun kalitede en uygun bedelle alim/satim
yaptimasini miimkiin kilarak kurumlar icin daha diisiik iiretim maliyeti ile daha yiiksek rekabet giicii
yani sira anlagmali kargo/lojistik kurumlari ile uygun fiyath ve giivenilir teslimat firsatlari sunar ve
ihracata yonelik iiretimde en pratik sekilde standartlara uygunluk ve sertifikasyon imkanlari saglar.

Surekli destegin Otesinde; ar-ge ve inovasyon ile (niversite - sanayi ishirligi Uzerine danigmanhk
destegi alan, tedarikte ylksek hiz ve dislik fiyatlar ile zaman ve maliyetten tasarruf eden firmalar,
gerektiginde hukuki danismanlik destegi alir ve ClusTurkey ile anlagmali kurumlar sayesinde piyasa
kosullarindan daha uygun finansman ¢éziimleri de saglar.
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Ozellikle KOBI’lerin rekabet giictiniin artirilmasini ve ihracata ydnlendirilmesini hedefleyen clusTurkey,
isletmelerin biiyiimesi kadar Ulkemizin ekonomik gelecegi icin de zorunlu olan “ihracat” konusunda
daha etkin olabilmeleri noktasinda, kurumlara yurtici satislarinin yani sira yurtdisi satis siireclerinde
daha fazla yer almalari igcin mevcut pazarlarini ve pazarlama kanallarini gelistirmeleri adina yabanci
alicilara urinlerini dogrudan ihrag etme ve ihracata dair fiyat olusturma destegi sunar.

MISYON

- “500 milyar dolarlik ihracat” hedefinde KOBI’lerin payinin % 40’lara yiikselmesine destek olarak
Ulkemizdeki toplam faal ihracatg firma sayisini 100 binli rakamlara cikarip 120 milyar dolarlik
dogrudan veya dolayli ihracata katki saglamak

- isletmelerin riin ve hizmetlerinin ulusal ve uluslararasi pazarlarda daha etkin yer alabilmesi icin
stratejik planlama ve faaliyetler ile kalite, rekabet, ihracat, ar-ge ve inovasyon bilinglerinin
artmasina yonelik calismalar yapmak

- Diinyaca iinlii Tirk markalar gelistiriimesine katkida bulunup isletmelerin vizyoner amaclarina
ulasmalarina destek olarak yiiksek kar ve kazang imkani ile hem uluslararasi hem ulusal boyutta
yuksek itibar saglamak

- Tiirkiye’nin refahina ve zenginlesmesine ciddi katki sunmak Uzere iiniversite - sanayi - is diinyasi
isbirliginde yeni ortak girisimler ile etkin rol modeller olusturarak teknolojik Gretim ve ihracata
dair arz ve talebi gelistirmek

- Uygun Uretim yapan isletmeleri ihracata yonlendirip kalitede rekabet agisindan standardizasyon
ve sertifikal liretimi tesvik ederek finansman icin gercekci yaklasimla finans kurumlari ile isbirligi
icinde rekabetgi ¢6ziimler saglamak

- Pazar gelistirme ve olusturma sireclerinde uluslararasi iliskilerden yararlanarak hedef tlkelerde
serbest yatirim ve Uretim icin “Tiirk Sanayi ve Ticaret Bolgeleri” olusturup uluslararasi alanda
calisacak egitimli “ticari elgiler” yetistirmek

- Mevcut ortak/toplu tedarik-pazarlama sistemini gelistirerek hem yurtici bolgelerdeki hem hedef
Ulkelerdeki paydaslarla bu basarili girisim modelini sahada uygulayip yerli/yabanci Gniversiteler
ile iliskileri ylksek igbirliklerine doniistiirmek
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AYRICALIK

ClusTurkey’in, “B2B” (isletmeden isletmeye) ticaret modeli ile arasindaki farkhlik ve ayricaliklar:

“B2B” modelinde alici ve satici kurumlar ayni sitede bulusurken; ClusTurkey’de alici ve satici kurumlarin
bir araya gelmesi gerekmez, “pazarlama ve ihracat” faaliyetleri de ClusTurkey’in kontroliinde veya
bizzat ClusTurkey tarafindan yapilr.

“B2B” modelinde satilacak Uriin ve hizmetler cevrim-ici sergilenip kurum bilgilerine yer verilirken;
ClusTurkey’de kurum bilgilerine yer verilmez (kurumlar ancak reklam alanlarinda tanitim yapabilirler).
ClusTurkey tim bilgileri kendi ekibine glincelletir, satin alma ve Urlin pazarlamada “tedarik ve
danisma ofisi” gibi calisir.

“B2B” modelinde kurumlarin ticari istihbarati bulunmazken; ClusTurkey’de sadece “etik kurallar ve
kurumsal yaklasim” ile is yapan kurumlarin trinleri sergilenir.

“B2B” modelinde bir¢ok Urinde teknik bilgi, spektrum, Uretici Gretim bilgileri (Uretim kapasitesi,
mevcut stok, teslimat sartlar gibi) ve diger detaylar bulunmazken; ClusTurkey’de Uye kurumlar ilgili
tim bilgilere ulasabilir ve ClusTurkey tiim kategorilerde “lireticilerle 6zel anlagsmalar” yapar.

“B2B” modelinde kuruma veya Urline Ozel pazarlama faaliyetleri bulunmazken; ClusTurkey
kurumlarin “satin alma ve pazarlama departmani” gibi calisir.

“B2B” modelinde kuruma veya sektore Ozel bir ¢alisma yapilmazken; ClusTurkey’de is gelistirme
yoniinde “stratejik kimelenme” faaliyetlerinin yapilmasi ana hedeftir.

MAMOOG TASAM

Is ve Devlet Danismanhg TURK ASYA STRATEJIK ARASTIRMALAR MERKEZI
tasambgc.com tasam.org




